
Evergreen Agro, una empresa agroexportadora en Tacna, está destacándose con su
modelo de negocio innovador y diversificado.
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Evergreen Agro ha demostrado
que el sector agroexportador
en Tacna está lleno de
oportunidades, más allá de los
cultivos tradicionales. La
empresa mantiene una
operación mixta de granada en
Tacna, con una combinación
de campos propios y
asociaciones con agricultores
locales, lo que les permite
controlar aproximadamente el
70% de su producción dentro
de la Zona Franca. 

Esta ubicación estratégica les
ofrece beneficios fiscales y
logísticos que potencian su
competitividad en el mercado
internacional.
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Resultados de Evergreen Agro
en la campaña 2023-2024

La reciente campaña de
Evergreen Agro ha sido un
éxito notable. Las
temperaturas más altas de lo
normal han favorecido un
incremento del 30% en la
cosecha, lo que ha resultado
en ingresos por US$420,000,
frente a los US$320,000
obtenidos en la campaña
anterior. Este crecimiento,
aunque significativo, ha sido
impulsado

principalmente por las
condiciones climáticas
favorables, lo que plantea la
pregunta de si este éxito puede
mantenerse en condiciones
menos ideales.
Expectativas para la próxima
campaña
Con miras a la próxima
temporada, Evergreen Agro
tiene planes ambiciosos. La
empresa espera enviar 23
contenedores de productos,
valorados en
aproximadamente
US$580,000, a Brasil, y está
explorando nuevas
oportunidades en mercados
clave como Estados Unidos y
China. 

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1PiaMx9lsqDsKL8yBmrDM1cTKwZDsLcjshvm7nv0muQI/edit#gid=0


A G R O P E C U A R I O
La expansión y diversificación
también presentan desafíos
significativos. La
infraestructura en Tacna,
esencial para soportar un
mayor volumen de
exportaciones, requiere
mejoras sustanciales. Además,
la empresa enfrenta la
necesidad de asegurar
financiamiento para sus
proyectos de expansión. Para
abordar estos retos, Evergreen
Agro ha iniciado un proyecto
de colaboración con Anglo
American, con el objetivo de
desarrollar una infraestructura
más sólida y recaudar fondos a
partir del 2025. Estas acciones
demuestran un enfoque
proactivo para enfrentar los
desafíos del crecimiento.

"En el dinámico mundo de las exportaciones agrícolas, la
clave del éxito no reside únicamente en la calidad del

producto, sino en la capacidad de adaptarse a las
exigencias del mercado global, diversificar riesgos y
asegurar una infraestructura robusta que respalde el

crecimiento sostenido."

Luis Carranza

El caso de Evergreen Agro en
Tacna ilustra tanto las
oportunidades como los
desafíos del sector
agroexportador peruano.
Mientras que la empresa ha
logrado capitalizar las ventajas
locales y expandirse
agresivamente hacia mercados
internacionales, 

también enfrenta desafíos
significativos que deben ser
manejados cuidadosamente
para asegurar la sostenibilidad
a largo plazo. La clave para el
éxito en este sector radica en
un equilibrio entre la
expansión y la resiliencia, entre
el crecimiento rápido y la
preparación para las
inevitables fluctuaciones del
mercado.
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