La ruta exportadora es una herramienta que fortalece tu empresa
y la hace competitiva para el mercado internacional, se compone
de distintas fases en las que en todo momento el empresario tiene
el acompafiamiento formativo de PROMPERU para que pueda
iniciar una exportacion y mejorar su competitividad exportadora.

1.IDENTIFICAR Y SELECGIONAR EMPRESAS

Plan de captacion
de nuevas
empresas.

Programa regional de
identificacién y promocion *
de empresas de
servicios(PRIPE).

2. CLASIFICACION DE LAS EMPRESAS DE SERVICIOS

e

Exportador Ocasional

e Experiencia en el
mercado local
minimo de 2

e afos, con oferta
potencial que no
exporta o

® con exportaciones
ocasionalmente.

e Ventas anuales
minima de US$
100,000

e (Clasificacion de
riesgo positivo SBS

e No presentar
deudas en cobranza
coactiva

EDm

Exportador |

e Experiencia en el
mercado local
minimo de 3 afios y
minimo 2 afios
exportando

e Modelo de negocio
validado

e Pagina web

e Marca registrada

e Personal dedicado
ala exportacion

e Facturacion
promedio minima de
US$200,000 de riesgo
positivo SBS
(Sentinel)

e No presentar deudas
en cobranza coactiva

REQUISITOS MINIMOS

s |

Exportador Il

e Experiencia en el
mercado local minimo

e de5afiosy minimo 2
anos exportando plan
de negocios
internacionales

e Oferta Unica de servicios
(diferenciacion)
Presencia exportadora
en mas de 2 clientes

e Facturacion promedio
minima de Us$500,000

e C(lasificacion de riesgo
positivo SBS(Sentinel)

e No presentar deudas en
cobranza coactiva

1.Introduccion Comercio
de Servicios (CDI, TLC,
Modelo de Negocio.
Tratamiento tributario:
IGV—IR, Ley de
Servicios, Modos)

2.lmagen corporativa

3.Estructura de costos

e Prospeccion de
Mercados Peru
Service Summit -
visitante

Fuente: Pagina oficial de PROMPERU

1.Estrategia de
Internacionalizacion
2.Programa de
Certificaciéon
3.Logistica Asistida
4.Herramienta
Financiera
5.Comunicacién e
Impacto eficaz
6.Talleres de
Negociacion

e Misiones Comerciales

e Ferias Internacionales

e Peru Service Summit

e Programa de Mercados

e ExtemosPAI
(modalidad I,I1,1119

e Programa de
Articulacidon

e Empresarial

Elaboracidén: Centro de Estudios Empresariales de la Camara de

1.Formacion de consorcios

2.Asistencia Legal y
Tributaria

3.Desarrollo de marcas
colectivas

4.Acompafiamiento
logistico

5.Gestién de empresas
globales

6."Negociacién Intercultural

7.Rueda Financiera

Programas de Mercados.

Extermos para la

e Intemacionalizacion

e Programa de
Implantacién

e Comercial en destino

e Programa de
Asociatvidad

e PAI (modalidad IV)

Centro de
Estudios

Comercio del Cusco

cEE

Empresariales


https://docs.google.com/spreadsheets/d/1PiaMx9lsqDsKL8yBmrDM1cTKwZDsLcjshvm7nv0muQI/edit#gid=0
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1PiaMx9lsqDsKL8yBmrDM1cTKwZDsLcjshvm7nv0muQI/edit#gid=0

